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~Az SAP bevezetésekor az egyik fontos érték, a
német precizitas megjelenitése ugyan probara
tette a tiirelmemet, mert sok munkat és odafi-
gyelést kovetelt, a rendszer felhasznalasanak
megkezdésétol kezdve viszont elégedett lehetek és
utdlag mar nagyon oriilok, hogy annyi idét aldoz-
tunk a specialis beallitasokra.”

Kovacs Istvan, a Kovécs és Kiss Kft. ligyvezetd igazgatodja

Harom licenc is nagy érték

2005-ben mar minden kozép- és kisvallalkozas vezet§jének
tudnia kell, hogy az SAP villalat-irdnyitdsi rendszerei sza-
mukra is hozziférhetSk. Magyarorszigon erre a legjobb
bizonyiték a Kovics és Kiss Kft., amely harom felhasznaléi
licencet vasarolt, de az SAP rendszerekben 1évé tuddst képe-
sek a cég eredményességének javitdsdra forditani.

Hazdnkban az 1998-ban alakult, tiszatjvarosi székhelyt
Kovics és Kiss Kft. egyike a legkisebb felhasznalészimu rend-
szereknek, pedig a tarsasdg tigyvezetdje, Kovics Istvain még
tavaly dsszel sem gondolta volna, hogy az SAP-val egydltalin
kapcsolatba kertil.

Gyors névekedés

A cég 1998. mircius 2-an, Kovdcs és Kiss Bt.-ként alakult, ma
is csalddi véllalkozds, melynek képviseletét Kovicsné Kiss
Erika és Kovdcs Istvdn ldtjdk el. Tevékenységtiket kiilonbozé
tipusu tetdfolidk, polietilén folidk és homlokzati
hészigeteléshez sziikséges anyagok nagykereskedelmével

kezdték meg.

Az drjegyzékiiket folyamatosan egészitették ki j ter-
mékekkel, amit mindig a vevék igényei alapjan hatdroztak
el. Ma mar geotextilidt, szdlas hészigetel 6 anyagokat (pl.:
Tel-Isover, Rockwool) Revco vodros és Sakret zsikos
vakolatrendszereket, polisztirol lapokat (melyek kozt a legis-
mertebbek az Austrotherm és az Expandit) forgalmaznak.
Partnereikkel személyes és korrekt viszony kialakitdsdra



torekszenek. Uj kapesolataik jelentds szamban az elégedett
vevéiknek koszonhetdk, a tdrsasigot ugyanis a vevék
ajanljdk a bardtoknak, ismerésoknek, partnereknek. Sajat
tulajdond gépjarmu parkkal biztositjak az aruk sértilés-
mentes mozgatdsat.

A forgalmazott termékek kivdlasztasakor alapvetd szempont,
hogy az dru rendelkezzen gydrtéi mdbizonylattal, vagy az
Epitésiigyi-, Minségi és Innovaciés Kht. (EMI) mindsitésével.
A gyartokkal és importSrokkel valé kapesolatfelvételkor
elényben részesiilnek azok a cégek, akik valamely
mindségiranyitdsi rendszerben miikodnek, valamint
meghatdrozé piaci részesedésiik van.

A tulajdonosokkal egytitt 6sszesen 8 t6t foglalkoztatd vil-
lalkozas folyamatosan novekvé drbevételt ért el, amely 1998-
ban nettd 24 millié Ft volt, 2004-ben viszont mar
megkozelitleg 300 milli6 Ft forgalmat valdsitottak meg.
Ennek a fejlédésnek koszonhetd, hogy 2004. januar 19-én a
tarsasagunk a betéti tdrsasagi formdt maga mogott hagyva
jogutddldssal Kovics és Kiss Kereskedelmi és Szolgaltatd Kft-
vé alakult at.

A kereskedelem nyomon kovetése

A tdrsasdg tevékenységének megkezdése ota egy egyszerti
szoftvert haszndlt fel az irdnyitdsi feladatok pontosabb
elvégzéséhez. Ugyan a szoftver a mindennapi muikodést
kiszolgalta, de specidlis, integralt szolgdltatdsainak hijin tobb
ponton nem volt képes egységesen kezelni a kereskedelmi
tevékenységet. A partneri viszonyok és az arucikkek
menedzsmentje tekintetében hidnyossigok mutatkoztak, sét
a kereskedelmi folyamat teljes egészének korrekt nyomon
kovetése, ami a konyvelési adatok naprakész informdcidinak
biztositdsdt is magdban foglalta, megkovetelte, hogy egy
integralt rendszert hasznéljon fel a véllalat.

A tdrsasdg tigyvezetdje korabban hallott ugyan az SAP
kindlataban létezd alkalmazdsokrdl, de kozelrdl el3szor 2004.
oktéber 5-6-dn, a Budapesti Kozgazdasigtudomanyi és
Allamigazgatési Egyetemen, a Trainex Kft. szervezésében
megrendezett Szamviteli Szoftverborzén a Voldn Elektronika
Rt. révén ismerkedett meg az SAP kis-, és kozépvallalkozasok
szamdra fejlesztett rendszerével. Tekintettel arra, hogy a
szoftver mindségére az SAP maga, a bevezetésében és a
konzultdciéra nézve pedig a Voldn Elektronika neve garan-
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cidt jelentett, Kovacs Istvan érdeklédéssel fogadta, amikor az
oktdberi névjegyvaltast kovetden alig egy honap mulva
jelentkezett a Goto Kft. (a Volan Elektronika Ret.
viszonteladéja) az SAP Business One bevezetésére tett ajan-
latdval. 2004 december kozepén hozzafoghattak az imple-
mentdldshoz.

Speciilis kiszerelési egységek

Az implementalds szakaszdban a Kovdcs és Kiss Kft. arcu-
latdhoz illeszked$ paraméterek bedllitdsa volt a legfontosabb
feladat. Kiilonleges kihivasként élték meg, hogy az dltaluk
forgalmazott termékek kiszerelési egységeinek kezelését az
SAP bedllitdsai is tiitkrozzék, dm a Goto Kft. munkatdrsai -
akiknek a segitékészsége kiemelkedd volt - megbirkoztak a
feladattal. A raforditdsok viszont a felhaszndlds elsé heteinek
tanusaga szerint megtériiltek. 2005 janudrjatdl mar a Kovdcs
és Kiss Kft. a mindennapi teenddiben is élvezheti az SAP
Business One révén megnyilo lehetéségeket, tizleti
elényoket. A rendszer szolgdltatdsait pedig nemcsak a
kereskedelmi, de a logisztikai tevékenység hatékony
elvégzése érdekében is ki kivinjdk hasznalni. A vevéi
megrendelésekre is gyorsabban reagidlnak, a megrendeléstél a
szallitdsig eltelt id6 7 naprol S napra csokkent.

Mindségileg is mas jovo

2005 elején a Kovdcs és Kiss Kft szamdra a legfébb piaci kihivas
az eddigi piaci részesedésiik megbrzése, és lehetSség szerinti
tovabbi novelése. A villalkozds most dolgozik az MSZ EN
ISO 9001-2001 mindségirdnyitdsi rendszer bevezetésén, de a
kozeli jovében fontos terv még, hogy a tiszadjvarosi Ipari
Park tertiletén egy 1j telephelyet is kialakitsanak. Ennek ter-
vezése folyik jelenleg.

A tovibbi fejlédést Kovics Istvan reményei szerint jelentdsen
tamogatja az SAP, hiszen tizleti lehetdségeik, kereskedelmi
tevékenységiik szervezettebbé, tervezhetdbbé és
osszehangoltabbd vilt, szinte a felhaszndlas elsé pillanatdtdl
kezdve. Uj telephelyen, minéségirdnyitdsi rendszerekkel a
viarhatéan tovibb emelked6 forgalom realizdldsihoz igy az
SAP is hozzdjirulhat.
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